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「３つの収益モデルと目指すべき方向性」

Mr.G
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想像してください
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この人は何がいけなかったの
でしょうか？
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答え

「収益を安定させるモデルを

取り入れなかった」
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収益モデルとは

• 事業において収益を得る仕組み、どのよう
にして収益を得るかといった構造、などを
指す語。 ビジネスモデルとも呼ばれる

• ざっくり分けて、３つの形がある
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３つの収益モデル

１．スポット収益モデル

２．ストック収益モデル

３．エクイティ収益モデル
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１．スポット収益モデル

• 物、サービスが売れたときにだけ利益が発生する
モデル

メリット：構築が簡単 販売が簡単

デメリット：売上が安定しない 価格競争になる

例：スーパー、美容室、サラリーマンの給料など

使い所：スタートアップ時の資金稼ぎ テストマー
ケティング
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２．ストック収益モデル

• 一度契約したら、毎月利益が発生するモデル

メリット：売上が安定する

デメリット：構築障壁が高い 継続させる工夫が必要

例：新聞、インターネットプロバイダー など

使い所：ビジネスを安定期 次のステップへ進む準備
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３．エクイティ収益モデル

• 顧客の利用状況や成果によって収益が上がる
モデル

メリット：利益がいくらでも上がる

デメリット：構築が難しい

例：電気、ガス、弁護士 など

使い所：ビジネスの成熟期
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収益モデル比較
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収益モデル比較 まずここを目指す！
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収益モデル比較
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ストックビジネスのすごさ

１．HP制作１件20万円で受託 月０～３案件

２．HP制作管理サービス月5,000円 月10件獲得

１ ２

１月目 40万 50,000

２月目 20万 100,000

３月目 0万 150,000

４月目 60万 200,000

・・・

12月目 60万 600,000

24ヶ月目 40万 1,200,000
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ストック収益モデルビジネス

（ストックビジネス）の構築方法
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ストックビジネスの定義

1. 継続的にお金が入ってくる

2. 事業を売却することができる

※ストック収益とストックビジネスの違い
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ストックビジネスに必要な３つのポイント

1. 拡張性

2. 再現性

3. 属人性
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ストックビジネスに必要な３つのポイント

• 拡張性
あれば：売れば売るほど楽になる

なければ：売れば売るほど忙しくなる 売上の上限が決まっ
てしまう

• 再現性
あれば：ビジネスを量産し続けることができる

なければ：企画のたびにゼロから構築しないといけない

• 属人性
クリアしていれば：自分が離れても儲かり続ける

なければ：自分が動き続けないと儲からない
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ストックビジネスを作る３ステップ

1. スポットビジネスを作る

2. スポットビジネスのストック化

3. ストックビジネスを作る
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実際に考えてみましょう

1. あなたの知っているストックビジネス
は？

2. 本屋をストックビジネスにするなら？

3. ○○をストックビジネスにするなら？

4. 元手をかけずに作れるか？
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ストックビジネス4つのチェックポイント

1. 半年先までの売上数字が予測できるか

2. 数ヶ月あなたが会社を離れても支障がないか

3. 毎月新しい商品を作るために時間やお金をつか
うことができるか

4. 継続課金の売上割合が２０％以上あるか
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頂いた質問コーナー

Q:

昨日、サプリメントを飲ませて頂いたからか頭痛や気持ち悪
さがほぼほぼなくてビックリです。可能であれば、ぜひまた、
気持ち悪さ軽減のサプリをご教授下さい＾＾

A:

代謝アップ＝Lシステイン

分解促進＝ビタミン群

肝臓保護＝ミルクシスル

アルコール代謝特化＝アラニン等アミノ酸


